
  

 

Sales Promotor (H/F) 
 

 
RESPONSABILITÉS 
 
 
Véritable ambassadeur de la marque sur le terrain, vous contribuez activement à valoriser le 
rayon fruits et légumes dans les magasins des clients à travers la Belgique. En collaboration 
étroite avec l’équipe commerciale, vous animez les rayons, conseillez les partenaires et 
renforcez l’attractivité de leurs espaces de vente. 
 
Vos principales missions sont les suivantes : 

• Entretenir une relation de confiance et de partenariat avec les clients. 
• Accompagner les magasins dans la gestion et la mise en valeur du rayon fruits et 

légumes (installation, présentation, remodeling saisonnier). 
• Proposer et animer des démonstrations produits pour dynamiser le rayon et susciter 

l’intérêt des consommateurs. 
• Collaborer avec l’équipe commerciale pour soutenir les actions de terrain (remodeling, 

dépannages, etc.). 
• Assurer la mise en place et le rangement des stands d’animation. 

 
 
 

PROFIL 
 
 

• Vous êtes un communicateur enthousiaste, à l’aise à l’oral et au contact de tous types 
de publics. 

• Vous disposez d’une expérience dans l’animation commerciale, la vente ou le service 
client. 

• Vous avez une bonne connaissance des fruits et légumes. 

Fondée en 1947, Jacques Remy & Fils est une entreprise familiale belge reconnue pour son savoir-
faire dans la distribution de produits alimentaires frais de première qualité, en particulier des 
fruits, à destination des professionnels. Forte de plusieurs décennies d’expérience, l’entreprise s’est 
développée autour des valeurs de qualité et de service clients.  
 
Pour assurer la croissance de Jacques Remy & Fils, nous sommes à la recherche d’un.e Sales 
Promotor en magasin. 



  

• Vous parlez couramment le français et avez idéalement une bonne maîtrise du 
néerlandais. 

• Vous faites preuve d’autonomie, de ponctualité et d’un véritable esprit 
entrepreneurial.  

• Vous êtes disponible pour vous déplacer sur l’ensemble du territoire belge (permis B 
requis). 
 
 

 

OFFRE 
 
 

• Un contrat à durée indéterminée au sein d’une entreprise familiale et humaine, en 
pleine croissance. 

• Un poste varié et dynamique, au contact direct des clients et des produits. 
• Des horaires de jour : du lundi au vendredi, ainsi que 2 samedis par mois (avec 

récupération en semaine). 
• Une ambiance conviviale et des collègues passionnés par leur métier. 
 
 

INTÉRESSÉ.E? 
 
Veuillez envoyer votre CV accompagné d'une lettre de motivation à : recruitment@pahrtners.be. 
 
 

 VOTRE CANDIDATURE AINSI QUE VOS 
INFORMATIONS PERSONNELLES RESTERONT 

STRICTEMENT CONFIDENTIELLES. 

 

 


